
 

 

LES RAPPORTS DE GESTION
 

____ FERMETURE DE JOURNÉE ____ 

SECTION : FERMETURE DE JOURNÉE 

LE RAPPORT PAR EXCELLENCE POUR COMPRENDRE VOS ÉCRITURES COMPTABLES. ON Y RETROUVE LES BALANCES 

DE COMPTE À RECEVOIR, DE COMMISSION À PAYER, ET LE TOTAL DE CHAQUE COMPTE DE GRAND-LIVRE POUR LA 

PÉRIODE CHOISIE. 

 



   

 

 

____ SITUATION SOMMAIRE DES COMPTES À RECEVOIR ____ 

SECTION : COMPTES À RECEVOIR 

CE RAPPORT PERMET DE VOIR RAPIDEMENT LE SOLDE DU PAR COMPTE A RECEVOIR 

 

 

 

 

 

 

 



   

 

____ SITUATION DÉTAILLÉE DES COMPTES À RECEVOIR ____ 

SECTION : COMPTES À RECEVOIR 

PERMET DE VOIR TOUS LES COMPTES, AVEC LES HISTORIQUES DE SÉJOURS DU ET LEURS BALANCES COURANTES 

 

  



   

 

____ C. R. ÉTAT DE COMPTE ____ 

SECTION : COMPTES À RECEVOIR 

DOCUMENT ENVOYÉ A LA COMPAGNIE AFIN DE LES COLLECTER 

 

 

 

 



   

 

____ SOLDE DES FOLIOS ____ 

SECTION : BALANCE DES FOLIOS 

PERMET DE VOIR LES BALANCES DES FOLIOS ET LES PRÉPAIEMENTS PAR STATUT DE FOLIO 

 

  



   

 

____ TRANSACTION PAR GROUPE DE COMPTE ____ 

 
SECTION : FERMETURE DE JOURNÉE 

AFFICHE LES MONTANTS PAR COMPTE DE GRAND-LIVRE ET GROUPE DE COMPTE, AVEC LES VALEURS DE L’ANNÉE 

PRÉCÉDENTE 

 



   

 

____ ÉTATS DE COMPTE SOMMAIRE/DÉTAILLÉ DES AGENCES DE VOYAGES AVEC OU SANS TAXES ____ 

SECTION : AGENTS DE VOYAGE 

AFFICHE LES MONTANTS À VERSER EN COMMISSION AUX AGENCES DE VOYAGES 

 

  



   

 

____ MANAGER DAILY ____ 

SECTION : MANAGER DAILY 

 
PERMET DE VOIR LES STATISTIQUES COMPLÈTES DU JOUR, DU MOIS ET DE L’ANNÉE AVEC UN COMPARATIF AVEC  

LES VALEURS DE L’ANNÉE PRÉCÉDENTE

 



   

 

____ STATISTIQUES PAR TARIF DE CHAMBRE JOURNALIER ____ 

SECTION : MARKETING 

SOMMAIRE DES RÉSULTATS STATISTIQUES PAR TARIF DE CHAMBRE 

 

 

  



   

 

____ STATISTIQUES PAR CHAMP PERSONNALISÉ ____ 

SECTION : MARKETING 

SOMMAIRE DES RÉSULTATS STATISTIQUES PAR CHAMPS PERSONNALISÉS DE RÉSERVATIONS OU DE CLIENTS 

 

 
 

 

  



   

 

____ DURÉE MOYENNE DU SÉJOUR ____ 

SECTION : MARKETING 

AFFICHE LES INFORMATIONS RELATIVES AUX DURÉES MOYENNES DES SEJOURS 

 
 

 

 



   

 

____ OCCUPATION MENSUELLE ____ 

SECTION : OCCUPATION 

PERMET D’OBTENIR LE TAUX D’OCCUPATION, LE NOMBRE DE CHAMBRES VENDUES PAR JOUR SUR UN OU PLUSIEURS 

MOIS. 

 

 
  



   

 

____ RAPPORT COMPARATIF DES PRÉVISIONS ____ 

SECTION : OCCUPATION 

PERMET DE VOIR LES PRÉVISIONS D’OCCUPATION BASÉES SUR LES DATES DU PASSE DANS LE BUT DE FAIRE UN 

COMPARATIF AVEC UNE SITUATION ACTUELLE 

 

 
 

 

 

  



   

 

____ OCCUPATION DES GROUPES ____ 

SECTION : OCCUPATION 

AFFICHE L’OCCUPATION PAR JOUR POUR CHAQUE GROUPE 

 

 
 

 

 

 

 

 

 



   

 

____ REVENUS DE CHAMBRES ____ 

SECTION : PRÉVISION DES REVENUS DE CHAMBRES 

PRÉVISION DES REVENUS DE CHAMBRES, PAR CLIENTÈLE INDIVIDUELLE OU GROUPE, PAR DATE 

 

 
 

 

  



   

 

____ REVENUS JOURNALIERS DES GROUPES____ 

SECTION : PRÉVISION DES REVENUS DE CHAMBRES 

PERMET DE PRÉVOIR LES REVENUS GÉNÈRÈS PAR LES GROUPES ET LA GESTION DES SALLES PAR TYPE DE FRAIS 

 

 
 

 

 

 

 



   

 

____ VENTE ET PRÉVISION PAR DATE ET PRODUIT OU PAR PRODUIT ET DATE ____ 

SECTION : PRODUITS 

 
AFFICHE LES VENTES PASSÉES ET FUTURES DES PRODUITS, PAR JOUR OU PAR PRODUIT. 

 

  



   

 

____ LES 3 RAPPORTS DE SUIVI DE COMPAGNIE ____ 

SECTION : COMPAGNIES 

CES RAPPORTS AFFICHENT LES PERFORMANCES DES COMPAGNIES, PAR NUITÉES, REVENUS ET TARIFS NÉGOCIÉS 

 

 

 
 

 


